28/10/2013

La Repubblica - Affari Finanza - N.35 - 28 Ottobre 2013

(diffusione:581000)

Pag. 22

Le startup e1l ritorno del venture capital

NON SENE SENTIVA PARLARE
PIUDAANNIINITALIAMA
NEGLIULTIMI DODICI MESI
SONO PARTITE TRE INIZIATIVE
DIFUND RAISING CHEHANNO
RACCOLTO 150 MILIONIEIN
TUTTEETRECEUNAQUOTA
DELFONDOITALIANO DI
INVESTIMENTO. CENTINAIA DI
PROGETTIGIA VAGLIATI

Giorgio Lonardi

Milano

II primoaintrodurreil ventu-

re capital in Italia fu Jody
Vender con la sua Sopaf nei lon-
tani anni '80. Poi, alla fine del de-
cennio successivo, ¢ statalavolta
di Elserino Piol e dei fondi Kiwi.
Scoppiatalabolladellanew-eco-
nomyil venture capitalediventa-
to un argomento tabii nel Bel
Paese: meglionon parlame Capi-
tolo chiuso, dunque? Niente af-
fatto: negli ultimi dodici mesi il
settore si & rimesso in moto. Fino
alpuntodigettareisemiperlana-
scita di un nuovo ecosistema fi-
nanziarioche oggipuo contaresu
oltre 150milionididenarofresco.
Certo, ladistanza conimiliardidi
euro investiti nei principali paesi
europeirimanesiderale. Mail se-
gnale non va sottovalutato.

Ad operare oggi sul mercato
nazionale sono tre operatori. Il
veterano del terzetto & 360 Capi-
tal Partners presente gia dal lon-
tano 1997 gestendo finora 400
milioni di euro. Prima dell’estate
360 Capitalharaccolto 70 milioni
dieuroinvestendonecircail 10%.
La societa opera sia sul mercato
francesesiasuquelloitalianocon
ufficia ParigieaMilanoinviaBri-
sa.Comespiegailgeneral partner
Fausto Boni, sommando le risor-
se del fondo appena lanciato e
quelle di un fondo aperto in pre-
cedenza “ci sono una sessantina
di milioni a disposizione delle
start up italiane”. La stessa cifra
che mettera sul piatto United
Ventures, che dopo aver ottenu-
to 52 milioni dagli investitori in-
tende chiuderelaraccoltaall’ini-

zio del 2014. Costituita nel marzo
di quest’anno United Ventures &
frutto della fusione fra Annapur-
naVenturesdiMassimiliano Ma-
grini (ex numero uno di Google
Italia) con Jupiter Venture Capi-
tal di Paolo Gesess. Fa parte della
squadra anche Mario Mariani,
uno dei fondatori di Tiscali.

L'ultimo nato nel panorama
del Venture Capital Made in Italy
& pl01 (il nome s'ispira a Pro-
gramma 101,il mitico calcolatore
Olivetti considerato I'antesigna-
no del personal computer) gesti-
to da Andrea Di Camillo, cofon-
datore di Banzai e Vitaminic. Va-
ratonellatardaprimaveradique-
st'anno, p101 pud contare suuna
dote di 35 milionidieuro (mal'o-
biettivo &dichiuderelaraccoltaa
50 milioni in tempi brevi) anche
grazie all'ingresso di investitori
del calibro di Azimut e del Fondo
Italianod'Investimento. Equista
uno dei punti nodali di questa
storia. Perché sempre il Fondo
[taliano, promosso dal ministero
dell’Economia, dalle grandiban-
che nazionali, dalla Cassa Depo-
siti e Prestiti oltre che da Abi e
Confindustria, ha investito an-
che su United Ventures e su
360capital partners diventando
cosi il grande sponsor della rina-
scita del Venture Capital made in
Italy.

Riguardo al modus operandi
deifondiitalianiunacosaecerta:
saranno molto cauti. “Nell'ulti-
mo anno - dice Paolo Gesess,
cofondatore e managing partner
di United Ventures - abbiamo ri-
cevuto oltre 600 dossier: ne ab-
biamo selezionati 150 per poi va-
lutarne in modo approfondito
una sessantina”. Una pattuglia

chesi & poiristretta ulteriormen-
te dando luogo a 15 negoziati e
quindi a 4 investimenti (ma altri
due saranno perfezionati a bre-
ve). “Afarci da bussola nellascel-
ta delle startup - precisa Gesess -
e sia la presenza un team molto
ambizioso, capace di ideare un
progettodirespirointernaziona-

le; sia un business plan costruito
su settori che a nostro parere
hanno forti prospettive di cresci-
tacome il web, il software ele ap-
plicazioni mobili”,

L'"arma segreta” di United
Ventures & la “seed revolution”
traducibilecomela“seminarivo-
luzionaria”. Dice Gesess: “In

questo settore si pud anche sba-
gliare; l'importante e saperlo su-
bito per non perdere soldi.” Ecco
perché le startup selezionate do-
poaverricevuto una piccoladote
in denaro vengono affidate per i
primiseimesiad unincubatore e
ad un mentore (in genere un im-
prenditore o un manager) chein-
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vestiranno a loro volta tempo e
denaro. Se tutto andra bene que-
sti ultimi riceveranno una quota
della societa incubata che conti-
nuerailsuopercorsosottolealidi
United.

Anche p101 punta sugli incu-
batori. Come racconta Di Camil-
loil fondo sta perchiudere un ac-
cordo coniprincipali accelerato-
ri e incubatori italiani che diven-
teranno gli “scout” di p101 sul
territorio. Dice: “Saranno loro le
nostreantenne neidistrettiindu-
striali, fra le Pmi e all'interno del
panorama imprenditoriale”. Sia
Di Camillo che Boni e Gesess
puntano sull'industria pertrova-
reunosboccoailoroinvestimen-
ti. Esostengonocheleimprese,se
vogliono fronteggiare il mercato
devono puntare sulle startup per
effettuare “una trasfusione di
energia, di innovazione e in defi-
nitiva di futuro”.

L RIPACOLZIONE MISERVATA

IL VENTURE CAPITAL IN EUROPA

In miliardi di euro
W RACCOLTA FONDI

&0 INVESTIMENT
W DISINVESTIMENTI

‘08 '09 10 "1 12

EDV

La Repubblica - Affari Finanza - N.35 - 28 Ottobre 2013

(diffusione:581000)

[ PROTAGONISTI ]

Qui sopra, il general partner di 360 Capital Fausto
Boni (1) ; Paolo Gesess (2) cofondatore e

managing partner di United Ventures; Andrea Di
Camillo (3) gestore di p101
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