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Meccanica. Rilevata la quota di maggioranza di un produttore locale: l'obiettivo e il 15% del mercato dei radiatori in alluminio

MILAND

Sira Industrie rilancia in Russia

Luca Orlando

== Un milione e mezzo di pezzi
oggi, settemilioniinprospettiva.
«Considerando produzione lo-
cale ed export dall'Ttalia - spiega
Valerio Gruppioni - in Russia
puntiamo al 15% del mercato».
Obiettivi ambiziosi, quelli del
presidente di Sira Industrie, ma
di fatto raggiungibili, dopo I'ac-
cordo appena trovato con un
partner locale. Il gruppo bolo-
gnese rileva infatti il 519 di Rte,
produttore russo gia attivo nel
settoredeiradiatoriperriscalda-
mento. Mercato immenso, quel-
lo russo, da 8o milioni di pezzi,

chel'aziendaemilianavuolepre-
sidiare con una presenzadiretta.
«Nelnostrosettoresiamoiprimi
ad avviare in Russia una produ-
zione diretta, con modelli pro-
gettati e testati qui in Italia. Ab-
biamo visto che l'export iniziava
a calare e cosi abbiamo pensato
ad un’alternativan.

LAPARTNERSHIP
Intreannila produzione
cresceradicinquevolte
Il presidente Gruppioni:
«Piliexport periprodotti
adaltovalore aggiunto»

Tra dazi, costi di trasporto e
tasse,icostiaggiuntiviperespor-
tare un radiatore verso Mosca
lievitano inmediadel 409, il che
rende possibile I'esportazione
soloperiprodottiamaggiore va-
lore aggiunto. «Che contiamo di
continuare a vendere da qui -
chiarisce I'imprenditore - e cer-
tamente questa operazione fara
lievitare i volumi complessivi».

Lo stabilimento oggetto del-
l'accordoégiaoperativoedagiu-
gnoinizieranno le nuove produ-
zione con i modelli di Sira. Intre
anni l'obiettivo & moltiplicare
persivolumiprodotti,arrivando
perlasola Russiaad un giro d’af-

faridizsmilionidieuroneiradia-
tori pressofusi in alluminio.
L'operazione, del valore globale
dizomilioni, é realizzatain parte
per cassa e in patte attraverso il
conferimento di asset ¢ know-
how da parte italiana. «Abbiamo
fatto per un anno e mezzo
un’operazione di scouting nel

Paese-aggiungel'imprenditore-
perché sapevamo che molte
aziende locali erano alla ricerca
diknow-how, inmodo dasvilup-
pare la produzione locale. La
Russiasistaorientandoversoun
nuovomodellodisviluppoedes-
sere presentidirettamente ci pa-
revaindispensabile. Avendotro-

vato il partner adatto abbiamo
deciso di investire».

In parallelo Sira Industrie ha
lavoratosullosviluppodellarete
commerciale interna, in modo
daavereun canale disboccocer-
to per la propria produzione.
«Oggi il Paese ¢ in difficolta -
spiega Gruppioni - ma per il no-
strosettoresitrattadel maggiore
mercato al mondo, 8o milioni di
elementi radianti all’anno.I pro-
duttori cinesi stanno progressi-
vamente entrando in Russia: noi
cerchiamo direagire per portare
liinostri prodotti».

L'operazione,allargandoil pe-
rimetro dell’azienda, fornira al-
trocarburanteallacrescitadeiri-
cavi, lievitati lo scorso anno al
nuovo record, poco oltre i 100
milioni di euro, dagli 86 dell’an-

noprecedente. «Nel 20m fattura-
vamoappena23 milioni-ricorda
I'imprenditore - ma per fortuna
non ci siamo fermati, abbiamo
sempre guardato oltre. Da que-
sto punto di vista I'ingresso nel
nostro capitale del Fondo Italia-
no d'Investimento ¢ stato fonda-
mentale». Daallorail gruppobo-
lognesc harealizzatounaseriedi
operazionistraordinaricinItalia
e all'estero che hanno permesso
la diversificazione dell’attivita
(non solo radiatori da riscalda-
mento maanche componentisti-
caperl'automotive) e deimerca-
tidisbocco.Illgruppo produce in
nove stabilimenti (che ora di-
ventano1o),dicuisetteinItaliae
occupa 620 addetti, a cui si ag-
giungono le 75 unita in Russia.




