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I casi. Marsilli e Aquafil

Spalle larghe
se siapre

il capitale

mm «Per affrontare il mercato in
un momento difficile avevamo bi-
sogno dispalle pit1 larghe». A par-
lare & Gian Battista Parati, Ceo di
MarsilliSpa,cheprogettaeprodu-
ce macchine e linee automatiche
per 'avvolgimento e sistemi com-
plessi per l'industria dell’automa-
zione. Nel 2013 perl'aziendadi Ca-
stelleone (Cremona) - 380 dipen-
denti totali e filiali in Germania,
Usa, Messico, India, Russiae Cina
- ¢ arrivata la svolta con un patri-
monio netto cresciuto di oltre 13
milioni. Dieci sono arrivati grazie
all'ingresso del Fondo italiano di
investimento nel capitale conuna
quotadiminoranzaintornoali4%e,
i restanti sono risorse proprie.
«L'ingresso del Fondo italiano -
spiega Parati - ci ha consentito di
finanziare lo sviluppo di nuovi
prodottie disostenere importanti
programmi di crescitaalivelloin-
ternazionale. Dasoliavremmoin-
contrato difficolta».

La trentina Aquafil, leader eu-
ropeo nella produzione di fibre
perla pavimentazione tessile, con
un fatturatodicircasoomilioni,ha
percorso la strada di un socio di
minoranza a due riprese: laprima,
nel 2009 con il fondo Hutton Col-
lins, uscito nel 2014 con una “staf-
fetta” con Three Hills Capital
Partners. «Realizziamo il go2e del
nostro fatturato fuori dall'Italia -
diceil presidente e a. d. Giulio Bo-
nazzi- e reperire nuove fonti di fi-
nanziamento in tempo di crediti
bancari sempre pil con il conta-
gocce ci ha consentito di conti-
nuare asostenere lanostra cresci-
ta sui mercati internazionali».Il
saltosuccessivoeéarrivatoloscor-
somaggio con lapartecipazione al
progetto Elite di Borsa Italiana.
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