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La storia/Meccanica

«Spalle larghe per crescere ancorax»

Marsilli, export al 90%. E nuove chance con un fondo nel capitale

i vogliono esperienza, me-

stiere e tanti sacrifici, non

certo magia. Gian Battista
Parali spiega cosi il successo di
Marsilli, azienda cremonese atli-
va nel sellore della micromecca-
nica, di cui ¢ amministratore de
legato. Nata nel 1938 come pro-
duttrice di bobinatrici, oggi Mar-
silli ha ampliato la gamma di ser
vizi offerli: «Non ¢i occupiamo
pitt solo di fornire la macchina
che avvolge il filo, ma garanlia
mo l'intero processo che porla al
prodotio linilo grazie a un per-
corso di co-design con il clien
tex.

Con 280 dipendenli, 72 colla-
horalori ¢ oltre 52 milioni di cu
ro di giro d'affari nel 2012, Mar-
silli ¢ una di quelle aziende che
hanno saputo non solo affronta-
re a testa alta la crisi, ma anche
farne tesoro. «Dal 2010 il nostro
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falturato ¢ aumentalo del 50% ¢
negli ulimi quattro anni abbia-
mo assunto 70 persone, in gran
parte giovani spiega Parali
—. Il know-how ¢ il nostro capi-
tale: nel 2009, quando la crisi si
¢ falla sentire pitt inlensamente,
abbiamo firmato un accordo in-
lerno di riduzione dello stipen-
dio, partendo dalla direzione, So
lo cosi potevamo mantenere in-
Latto il polenziale delle nosire ri-
sorse umanes. Una seella ambi
riosa che ha ripagato a stretto gi-
ro con nuove sfide da tutlo il
mondo, lanto che oggi l'export

Marsilli pesa per oltre il 90%
sull'intera produzione. «Il 50%
delle commesse arriva dal mer-
cato dell'auto — continua Parali
. Bosch, Continental e Trw so-
no nosiri elienli, eui si aggiungo-
no quelli dei settori degli elettro-
domestici e dell'elettromeccani-
ca come Siemens e Schneiders,
Investimenti in ricerea ¢ svi-
luppo e attenzione per il cliente
anche nella fase post vendila,
fanno di Marsilli un'azienda atti-
va su un duplice fronte: in Nalia
per la Fase progetiuale ¢ produl

52

milioni

Ii giro d'affari del gruppo cremonese,
attivo nella micromeccanica,

Ha 280 dipendenti e 72 collaboratori

liva, e in molli altri paesi per ga-
ranlire un‘assistenza lempesliva
in caso di problemi tecnici. Una
logica che spinge Marsilli a se-
guire fisicamenle i suoi clienti:
in Cina, ad esempio, dove ¢ shar-
cala solo 18 mesi fa, ma gia pen-
sa i aprire un altro ufficio, nella
Cina continentale perché molte
aviende si slanno spostando dal-
la costa, ma anche in India, Rus
sia e Corea, un mercato che Para-
li definisce «ancora embrionale
ma dalle grandi possibilita»,

«Dopo anni di impegno —
conclude l'imprendilore — oggi
il mercealo ci riconosee come
partner affidabile e ci premia
con molle nuove opportunila all
orizzonle», Una scommessa per
la quale Marsilli non ha intenzio-
ne di farsi [rovare impreparala,
«per questo dallo scorso aprile
abbiamo accolto nella nostra
compagine il Fondo ilaliano d'in-
veslimento: quando l'occasione
si presentera vogliamo farci tro-
vare con le spalle larghes». Ll non
sara cerlo per magia.
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