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Febbre da start up: e boom
raddoppiano m tre mest
e possono salvare1l Paese

SUONASTRANO CHE L'INTERA
ECONOMIA ITALIANA
DIPENDA DALLEMICRO
IMPESE INNOVATIVEMAE'
PROPRIO COSI PERCHE

SONO STRATEGICHE PER
L'INNOVAZIONE DEIGRANDI
GRUPPIL ILDECRETO PASSERA
INIZIA AFUNZIONARE: SONO
453 DAGENNAIO

Stefano Carli

Roma
gniannoinltalianasconoun
migliaio di start up ma que-

sto di adesso & un boom: nei primi
tre mesi dell’anno ne erano nate
307. Unaltromese eai primidi apri-
lesonoarrivateaquota453.Certo, le
nuoveaziende innovative sono pic-
cole, spesso per partire basta loro
una stanza e dei pc. Occupano in
media 5 persone. Molte muoiono
presto, ma sono anche rapidamen-
te sostituite. Poca cosa? Forse. Ma
allafine, tirate le somme, sivede che
la “cosa" coinvolge 5 mila persone
I'anno. E' come se ogni anno na-
scesseunanuovaFiatdiPomigliano
D’'Arco, tre nuove Termini Imerese,
10 nuove Alcoa di Portovesme. Ep-
pureéunfenomenaochestentaafar-
si conoscere. E il nome straniero
non aiuta: start up. Sono le aziende
che nascono da zero, ma nascono
attorno a un'idea innovativa. E' la
formula del successo della Silicon
Valley Usa ma non solo. L'Ttalia da
questopuntodivistae-alsolito-an-
coramoltoindietro. Maoraqualco-
sa si muove. E se il settore decolla,
come sta promettendo di fare, mol-
te cose potrebbero cambiare, A par-
lare di start up fuori dagli ambienti
dei politecnici, delle facolta scienti-
fiche e del mondo dei tecno-fan di
Internet, degli emuli italiani della

Silicon Valley (che pure non sono
pochi, anche se perlopit poco
ascoltati) era stato Corrado Passera
unannofa, agliinizidel suo manda-
todaministro delloSviluppodel go-
verno Monti. Passera ci ha poi mes-
so un altro anno per inserire agevo-
lazioni allestart upnel decreto Cre-
sci Italia del dicembre scorso. E in
tre mesi arrivano i primi dati a
conforto: sono nate con quelle age-
volazioni, esenzioni e semplifica-
zioni centinaia di imprese e il ritmo
accelera, come dimostrano i dati di
Infocamere, E con le imprese, sotto
le imprese, crescono e consolidano
illororuoloincubatorieaccelerato-
ri. Sono termini da imparare in fret-
ta. «Sono luoghiin cui chivuole fon-
dare una start up trova una stanza
per il suo primo ufficio, connessio-
ne Internet, computer: la logistica
primaria a poca spesa perché con-
divisa con altri», spiega Mario Ma-
riani, traifondatori di Tiscalia fian-
codiRenatoSoru, poiad del gruppo
efondatoredell'incubatore The Net
Value,aCagliari,chehagiaalsuoat-
tivo un piccolo successo planetario
come Paperlit, societache hacreato
una piattaforma per portare sugli
iPhone i giornali e oggi diffusa
ovunque, dall'Ttalia agli Usa all'A-
sia. «Ma soprattutto - spiega Maria-

ni - negli incubatori si trovano im-
prenditori che hanno esperienza
nel settore e la mettono a disposi-
zione. E poi trovano altre start up
con cui iniziano a scambiarsi infor-
mazioni,acollaborare, asviluppare
quella attitudine a condividere la
conoscenza che ¢ il fattore cruciale
di tuttalanuova generazione diim-
prenditori».

PrimaancoradiThe Net Value di

Marianiil caso scuola in [talia & sta-
tolaH-FarmdiRiccardo Donadona
Venezia, partitanel 2005: «Daallora
abbiamoinvestito 14,5milionie fat-
to partire 37 iniziative - spiega Do-
nadon-Anzi, trapochigiornisaran-
no44. Eda7siamogia usciti». Exité
unaparola chiave: si esce quandola
start up ha funzionato, cammina
con le sue gambe, ha avuto risposte
dal mercato. Per I'incubatore € ora
di vendere, recuperare |'investito e
soprattutto anche quello che sigin-
vestito nellestart up chenon hanno
funzionato {disolito 7su 10) eanda-
re avanti. «Non siame nella Silicon
Valley - spiega Donadon - [a ci sono
exit da 30-40 milioni che cambiano
la partita. Da noi siamo ancora sot-
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Incubatori e
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toi10 milioni». Ma intanto si va. H-
Farm ha venduto nel 2009 forse la
sua prima start up, H-Art, per 5 mi-
lioni: quasi tuttaplusvalenza. Poiha
venduto H-Umus a Team System
per 4milioni, H-Care alla ComData
per 2milioni. Si parte cosi.

Ora gli incubatori si stanno mol-
tiplicando.A partequellilegatiatut-
ti i maggiori Politecnici, a partire da
Milano e Torino, passando poi per
la Sant’Anna di Pisa e gil1 a seguire,
sistanno moltiplicandole iniziative
diprivati, M31 a Trieste, uno dei po-
chi specializzati nell’hardware pit
che nel software, anzi, nel “lightwa-
re” come viene definito il composi-
to e brulicante universo degli svi-
luppatori di Apps. E poi Nanabian-

caa Firenze, EnLab a Roma, a Mila-
nooperadaannilaDigital Magicsdi
Enrico Gasperini, dal 2010 Noosa-
lab.

Ma forselaveranovita éilsalto di
qualita della prima generazione di
imprenditori-Internet italiani che
ora si mettono in gioco per creare
nuove imprese e far crescere una
nuova leva di imprenditori. Dona-
donhamessoin H-Farmisoldi gua-
dagnativendendo E-Tree, unadelle
prime web company tricolori; Na-
nabianca & di Paolo Barberi, fonda-
tore di Dada, poi venduta a Rcs; di
Mariani e Tiscali si & detto, ma Ma-
riani & anche in societa con Massi-
milianoMagrini, exaddiGoogleTta-
liain United Venture, unasocietadi

investimento di Venture Capital in
cui sono entrate anche fondazioni
bancarie, investitori privati e anche
il Fii, il Fondo Italiano di Investi-
mentolegatoallaCdp. Unaltroweb
manageritaliano, Gianluca Dettori,
unodeipionieridilnternet e fonda-
tore di Vitaminic, poi confluita in
Buongiorno, ha lanciato un'inizia-
tiva di promozione itinerante di
nuove startup, girando per!'ltaliaa
incontrare giovaniimprese e giova-
ni interessati ad aprirne e usando il
camper gia utilizzato da Matteo
Renzi perle primarie del Pd. Lastes-
sa Buongiorno di Mauro Del Rio e
Andrea Casalini, uno dei casidiweb
company italiana di maggior suc-
cesso, specializzata in applicazioni
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per la telefonia mobile, ora rilevata
dalla giapponese Ntt-Docomo, ha
iniziative in corso. Sta per prendere
unaquotanel prossimoaumentodi
capitale di H-Farm e sta per lancia-
re un suo incubatore a Parma. «Vo-
gliama dare alle nuove generazioni
deipunti diriferimento - spiega Do-
nandon - Noi ne avevamo: si chia-
mavano Benetton, Colomban di
Permasteelisa, Renzo Rosso di Die-
sel. Gente che & partita da zero».
Questi stessi nomi li ritroviamo
ora in una iniziativa come Italia
StartUp, dicuiproprio Donadon éil
presidente:unaConfindustriadelle
start up, se non fosse che il parago-
nealorononpiacetroppo:«Nonvo-
gliamo essere un organismo buro-

cratico ma vogliamo raccogliere e
dare voce unitaria a quello che ora
vaconsideratocomeunvero “setto-
re”, condividendo esperienze e esi-
genzer, Eforsenoneestraneoaque-
sto nuovo clima che la Consob ab-
biamessoinconsultazionelabozza
di regolamento per il “crowd rai-
sing”, racconta Andrea Casalini ad
di Buongiorno: «Il crowd raisingélo
strumento ideale per raccogliere
capitali in piccole quote, dirette
esclusivamente alle start up. Deve
averepitiflessibilitie menooneriri-
spetto al fund raising tradizionale,
di stampo pili finanziario. Se passa,
saremo i primiin Europas.
Ilclimastacambiando.Esarebbe
importante che, assieme alla politi-
ca,alleistituzionieallebanchesene
accorgessero le stesse grandi e me-
die imprese. Perché le start up non
sono i loro concorrenti di domani,
malaloroinnovazione dioggi. «Og-
gile grandi e medie imprese hanno
bisogno di fornitori intelligenti di
parti, componenti e accessori —
spiega Riccardo Varaldo vice Presi-
dente della Fondazione Ricerca &
Imprenditorialita, presieduta da
Enrico Cucchiani, ceodilntesaSan-
paolo - Per questo, le Pmi devono
mettersi in grado di concorrere alla
competitivita dell'industria italia-
na. E le start up tecnologiche devo-
no essere sostenute per diventare
partner strategici nelle supply
chain. Conunavisione lungimiran-
te Ansaldo Energia del gruppo Fin-
meccanica ha dato vita ad un pro-
gramma di sostegno alle imprese
fornitrici per renderle pili competi-
tive anche tramite il ricorso al de-
centramento nei Paesi emergenti

p—

Pag. 8



08/04/2013

perforniturepiustandardizzate, re-
cuperando dal lato dei costi. Per'l-
talia & una partita cruciale non di-
sperdere il potenziale innovativo
delle start-up tecnologiche. Se non
riusciamo ad inserirle in modo or-
ganico nel tessuto produttivo per-
deremo due opportunita: dare loro
gambepercrescere, enelcontempo
consentire alle nostre grandi e me-
dieimprese di fare un salto in avan-
tisulfronte dell' innovazione tecno-
logica, recuperando uno storico
gap di competitivitas,
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Qui sopra,
Riccardo
Donadon (1)
ad di H-Farme
presidente di
Italia Start
Up; il ministro
per lo Sviluppo
economico
Corrado
Passera(2);
Giuseppe
Zampini, ad di
Ansaldo
Energia: ha
adottato una
strategia per
I'innovazione
che punta a
far crescere
tutto il suo
indotto
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|L BOOM DELLE START UP

Ripartizione regionale da inizio 2013

VALLE D'AOSTA | 2
PIEMONTE | I 66
LIGURIA | 18
LOMBARDIA (I, 76
VENETO | I 62
FRIULI V. GIULIA | I 20
TRENTINOG A. ADIGE | Iy 27
EMILIA ROMAGNA | I 46
TOSCANA | 36
MARCHE | 23
UMBRIA |1 4
LAZIO | 24
ABRUZZO | 7
MOLISE | 2
CAMPANIA |H 3 TOTALE
PUGLIA | I 15 ITALIA
BASILICATA |1 1
CALABRIA |10 4 453
SICILIA | I 11
SARDEGNA | 6
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Nel grafico a
lato, gli

IL VENTURE CAPITAL E LE START UP

investimenti
delle societa di
Venture
Capital in Italia
nelle start up
innovative

Investimenti in milioni di euro
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